Marknadskanalen Skandinavien AB | konkurs

Varulager Bilaga 1
Varuslag och beteckning Ca antal
VIiDEQ Service bakom kulisserna If 4
VIDEO Service bakom kulisserna Il 1
Kvalificerade afférsférhaniingar 2
Sanningens dgonblick 1
TQM Ett sétta att leva 1
TQM Den ratta medicinen 2
MiljGrevisiorn 2
Insiktsanalys video 20
Insiktanalys 1A 150
Insikianalys 18 5
Insiktanalys 2A 1700
Insiktanalys 28 1700
Professionelit séljarbete 0
VD-skolan 560
Behovsanalys 200
Bétire forsélining pa méssor 50
Datorn i séljarbetet 320
Hur gbra nya kunder till starnkunder 120
Hur vinna nya kunder 25
ISO i marknadsféring cch férsélining 60
Ménniskors képbesiut och motiv 65
Personlig effeklivitet 100
Rapportering 10
Reklamationer 500
Samtalsstyrning 50
Service management 280
Strategisk forséfining 30
Stress management 110
Team-selling 40
Systematik i sdljarbetet 1
Den lojala kunden 1
Kotters marknasforing 3 3
Kunden &r ditt varumérke 1
Varumérkesstrategi 1
One-to-one marketing 2
Det kundnéra féretaget 1
Utbrdnning och mental utmalttning 1
Rebelledaren 1
f huvudet pé kunden 1
Golf och ledarskap 1
Persontigt ledarskap 2
Aviéna séljare 2
Marknadsplanen 1
20 steps to succesful selfing 1
CRM 2
Végel tilf JA 2
Att sélja genom att lyssna och fraga 5
Alt forhandla om priset 14
Att anvénda telefon i séljarbetet 1
Pristakiik och prisstrategi med vanliga 65
Prisférhandling pa ett psykologiskt .. 20
Behanling av invdndningar 0



De vaniigaste saljproblemen
Planering och forberedelse av séljarbete
Maistyrning och motivation av saljare
Service fran A till O
Avslutsteknik

Checklistor

Video En séljande natt

Video Mr 1SO

Video Utmanande service

Video Afféren hanger pa traden
Prof. Affarsférhandling Del 1
Prof. Affarsforhandiing Del 2
Demonstrationsteknik

Effektiv och motiverande delegering
Egenmotivation for séljare

Top Team séllskaspel

Kundern i centrum séllskapspel
BQA-analys

Original tilf temaskrifter

Rik pa stress

Kund for livet

How to see the woods

Konsten ait sélja (CD)
Gerillaféretagen (CD)

En sund afféar
Sékmotorsmarknadsforing
Ledarrollen vid uppségningar
Hur du finansierar diti foretag
Chefen och medarbetare
Sélibibeln

468 snabba tips som dkar. ..
Smarta tips for fjansteforsalining
Telefonférsélining

Behall dina viktigaste kunder

55 idéer som &kar trafiken till sajt
Marknadsundersbkning
Chefens bésta véan

Affarsidéer

PR-handboken

492 éverlevnadstips

Konsten att hantera jobbiga ménniskor
Peptalk for séljare

Hur du mofiverar dig

Ny som chef

Permission Marketing
E-postmarknadsforetag

Salj dig sjélv och fa betalt
Karridrsbok for kvinnor

100 sidor om krishantering

100 sidor o att leda séljare
100 sidor om "blandade bécker"
Fenomenet IKEA

Part marketing

Diverse titlar
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